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Das Thema dieser Tage heif3t Millennium.

In wenigen Tagen endet nach gingi-
ger Meinung das zweite Jahrtausend unserer
Zeitrechnung, und das dritte beginnt. Der
Sprung von 1999 auf 2000 wird von vielen
Menschen mit Besorgnis erwartet, weil
nicht auszuschlieBen ist, dass Computer
und Chips die Umstellung nicht bewil-
tigen. Wir haben flir unser Unternehmen
sorgfiltige Vorbereitungen getroffen und
sind sicher, dass aus internen Systemen
keine Probleme resultieren werden. Auch
die Funktionen der Regelgerite unseres
Programms werden die Umstellung sicher
bewiltigen.

Die mit dem Datumswechsel ver-
bundenen Beflirchtungen zeigen aber auch,
welche Verinderungen sich in unserer Welt
in den letzten Jahrzehnten vollzogen haben.
Die Kommunikation bewegt sich auf neuen
Wegen; die CD-ROM ersetzt den gedruck-
ten Katalog und Bestellungen tber das
Internet gehoren auch in unserer Branche
heute fast zum Alltag. Wir gehen davon aus,
dass diese Entwicklung sich verstirken wird
und planen daher den systematischen Aus-
bau zum Nutzen unserer Kunden und
Marktpartner.

Die Kehrseite der Medaille sehe ich
darin, dass der Kontakt von Mensch zu
Mensch unter elektronischer Kommunika-
tion leidet. Gerade aber dieser personliche
Kontakt zeichnet unsere Branche aus. Jahr-
zehntelange Beziehungen zwischen Thnen,
unseren Kunden, und den Mitarbeiterinnen
und Mitarbeitern unseres Unternehmens
haben uns geholfen, schwierige Situationen
gemeinsam zu meistern und Probleme
gemeinsam zu losen. Ich halte es daher
fir unsere Aufgabe, trotz Nutzung neuer
Kommunikationsformen den persénlichen
Kontakt auch zukiinftig zu pflegen.

Das ausgehende 20. Jahrhundert

nutzte die fossilen Brennstoffe unserer Erde

extensiv. Auf Erd6l und Erdgas konnen wir
im Verkehr nicht verzichten, und beide
liefern auch den grofiten Teil der Energie,
die wir in unseren Heizsystemen einsetzen.
Die Vorkommen an Ol und Gas sind be-
grenzt, wenn auch niemand mit Gewissheit
sagen kann, wann sie erschopft sein werden.
Neue Techniken erschliefen Quellen, die
bisher als nicht nutzbar galten. Trotzdem
sind wir im Interesse kommender Genera-
tionen zu einem sparsamen Verbrauch auf-
gerufen. Die von der Industrie entwickelten

und von den Fachbetrieben installierten
modernen Heizsysteme leisten einen wesent-
lichen Beitrag zum schonenden Umgang
mit Ol und Gas. Die Brennwerttechnik ist
ein Beispiel fur Fortschritt in unserer Bran-
che. Betrachtet man aber einen lingeren
Zeitraum als die nichsten zwei Jahrzehnte
werden stirker als bisher neue Systeme in
den Vordergrund riicken. Die Solartechnik
ist ein Beispiel dafiir; das Heizen mit Wasser-
stoff wire ein weiteres, wenn es ein funktio-
nierendes Distributionssystem gibe. Aber
es reicht nicht, dass die Industrie Systeme
entwickelt. Der Endkunde muss von ihren
Nutzen und ihrer Wirtschaftlichkeit tiber-
zeugt werden. Diese Uberzeugungsarbeit zu
leisten, bleibt die Aufgabe der Fachbetriebe,
denen auch Wartung und Service obliegen.
Auch bei der Nutzung neuer Energien ist
unser gemeinsamer Weg vorgezeichnet.
Wir konnen auf einen sehr langen
Zeitraum Unternehmensgeschichte zuriick-
blicken. Buderus wurde im Jahre 1731 ge-

griindet und hat es seither verstanden, sich

den indernden Anforderungen der Mirkte
anzupassen. Es ist unser Ziel, uns diese An-
passungsfahigkeit zu erhalten. Unser Blick
ist nach vorn gerichtet oder, um es mit den
Worten des

Lampedusa zu sagen: ,,Wer die Dinge bewah-

italienischen  Schriftstellers

ren will, muss sie indern.*

Fir die gute Zusammenarbeit, die
Unterstiitzung und das uns entgegenge-
brachte Vertrauen im zuriickliegenden Jahr
bedanken wir uns. Ein frohes und besinn-
liches Weihnachtsfest und einen guten Start
in das erste Jahr eines neuen Jahrtausends
winscht Thnen

Ihr Reinhard Engel



04

Kurz + Knapp

Buderus Heiztechnik weiter auf Erfolgskurs

Unter hohem Wettbewerbsdruck Marktanteile gewonnen

Die Buderus Heiztechnik
hat auch im Geschiftsjahr 1998/
99 (bis 30.9.) konsequent ihre
Marktanteile ausgeweitet. In ei-
nem Markt mit rickliufigem
Volumen und gleichzeitig schar-
fem Preisdruck konnte der Um-
satz im Vergleich zum Vorjahr
um 26 Mio. DM auf 2.175 Mio.
DM gesteigert werden. Die er-
folgreiche Politik schligt sich
auch in einer Ergebnisverbesse-
rung auf 220 Mio. DM (Vorjahr
207 Mio. DM) nieder.

Alle Produktbereiche haben
zu dieser positiven Entwicklung
beigetragen. Besondere Dynamik
zeigen die aufstrebenden Aus-
landsmairkte. Der Umsatz im
Ausland wurde um 10 Prozent
gesteigert. Ein gutes Beispiel fur
die erheblichen Absatzpotentiale
ist Polen. Seit Griindung der pol-
nischen Vertriebsgesellschaft in
1994 wurde das Umsatzvolumen

von Buderus um das 25-fache

gesteigert. Heute gehort Buderus
auch in Polen zu den fithrenden
Anbietern von Heiztechnik. Im
zuriickliegenden  Geschiftsjahr
lag das Umsatzplus bei 38 Pro-
zent.

Nach Aussagen von Reinhard
Engel, Vorsitzender der Ge-
schiftsfihrung, wird weiter an
der Strategie eines wertorientier-
ten Wachstums festgehalten,
deren Ziel die Erhohung des
Marktanteils in Europa verbun-
den mit einer weiteren Ergebnis-
Verbesserung ist. Die Investitio-
nen werden sich deshalb vor al-
lem auf den Ausbau der nationa-
len und internationalen Ver-
triebsorganisation konzentrieren.
Diese Stirkung der Nihe zu den
Marktpartnern soll durch die
Entwicklung neuer und die Op-
timierung vorhandener Produk-
durch die

sivierung des Dienstleistungs-

te sowie Inten-

Angebots erginzt werden. W

nadd&on"

Neues Leasing-Angebot von Buderus

Gemeinsam mit der Deut-
schen Leasing bietet Buderus
die Moglichkeit, Hei-
zungsanlagen ab einem Wert
von 50.000 DM kostengiinstig
zu leasen. Die Broschiire zu die-

jetzt

ser aktuellen Aktion ist bei den
Buderus-Niederlassungen erhilt-
lich. Nihrere Informationen zu
diesem speziellen Angebot fin-
den Sie in diesem Heft auf den
Seiten 26 und 27. [ |
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Infos als Datensatz

Planungsunterlagen jetzt auch auf CD-ROM

Neben dem aktuellen Bude-
rus-Katalog gibt es jetzt auch
die neuesten Planungsunterla-
gen von Buderus als Computer-
Software. Die Dokumente sind
im PDF-Format auf CD-ROM
abgespeichert. Sie konnen mit
zwei ebenfalls von der CD ab-
rufbaren Versionen des Adobe
Acrobat Reader (Win 16/V3.01
und Win 32/V4.0) betrachtet
und teilweise auch ausgedruckt
werden. Im einzelnen sind Pla-
nungsunterlagen zu aktuellen
Buderus-Heizkesseln wie dem

wandhingenden Gas-Brennwert-
kessel Logamax plus GB112, den
Gas-Wandheizkesseln Logamax
U124 und U122 als Datensatz
erhiltlich. Ebenso fur die Eco-
stream-Guflkessel Logano GE315,
GE515 und GE615, den Logano
GE434 und den neuen Brenn-
wertkessel Logano plus GB434,
den Heizkessel Logano S815 und
den Brennwertkessel Logano
plus SB815 sowie weitere Gas-
Brennwertkesseln verschiedener
Leistungsgroflen sind diese Unter-
lagen verfuigbar. Auerdem kon-

Sonderschau und Forum
s«Energie und Umwelt" in Siegen

Im Rahmen der Ausstellung

,Bauen und Wohnen®, die vom
9. bis 12. September in Siegen
stattfand, wurde dem Themen-
schwerpunkt ,,Energie und Um-
welt“ besondere Aufmerksam-
keit gewidmet. Eine komplette
Halle
Fachvortrigen

sowie ein Forum mit
standen unter
diesem Motto. Gezeigt wurden
modemste Heizungsanlagen und
zukunftsweisende Abgassysteme.

Initiiert wurde die Veranstaltung

vom Interessen-Verband zur
Forderung des Handwerks in
Deutschland e.V. (IFH).

Buderus Heiztechnik stellte in
der Siegerlandhalle aus seinem
umfangreichen Produktangebot
einen Olspezialheizkessel G115
mit Warmwasserspeicher wie
auch einen Festbrennstoftkessel
Logano S231 mit Anbindung an
eine Solaranlage Logasol SKS 2.1
inklusiv Komplettstation und

Pufferspeicher vor. |

nen auf der CD-ROM Infos zu
Grofenbestimmung und Aus-

mern sowie den Sonnenkol-
lektor-Anlagen der Baureihe

Logasol gefunden werden. M

wahl von Speicher-Wassererwir-

L}
i
"

BT e

Zahlreiche Fachbesucher aus Industrie
und Handwerk interessierten sich

fur das breite Produktangebot von
Buderus.

Neue Produkte, neue Namen
»Buderus-Energieberatung” erweitert

Wer die neuen Buderus-Heizkessel berechnen und im Rahmen
einer Energieberatung Heizkessel und Wassererwirmer mit der
neuen Namensgebung einbeziehen will, kann seit kurzem eine
spezielle Hilfe nutzen. Das Update, Version 1.5, der ,Buderus-
Energieberatung” wurde gemifl dem Katalog Heiztechnik 99/1
erweitert. Die Version 1.5 enthilt alle kesselspezifischen Daten
der aktuellen Heizgerite unter Beriicksichtigung des neuen
Namenskonzepts. Ein besonderer Service: Die ,Buderus-
Energieberatung” Version 1.5 wurde allen registrierten Energie-

beratungskunden automatisch zugesandt. ]
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Warmwasserheizung mit Zukunft
Menschen wollen Lebensqualitat

g

Mit dem ,Niedrigenergiehaus” ist
eine Diskussion Gber mogliche heiz-
technische Konsequenzen in Gang
gekommen. Geringe Heizleistungs-
bedarfe sind an sich nichts Unbe-

kanntes.

Schlieflich lduft der Bedarf eines je-
den Gebiudes irgenwann im Jahresverlauf
gegen Null, und alle Erfahrungen zeigen,
dass die Warmwasserheizung ohne weiteres
mit dieser Situation fertig wird (Bild 1). Neu
sind jedoch zwei Aspekte: Der geringe
Brennstoffbedarf und die Verschiebung
heiztechnischer Relationen.

Geringe Brennstoffbedarfe konnen
zu einer Abnahme des Interesses an (energe-
tisch) hochwertiger Heiztechnik fithren.
Das jahrelang dominierende Thema Wirt-
schaftlichkeit/ Umweltschonung wiirde zu-
gunsten der reinen Investitionskosten in den
Hintergrund treten.

Die Verschiebung heiztechnischer Re-
lationen hat dagegen vielschichtigere Folgen.
Betroffen sind einmal unmittelbar plane-
rische Kriterien wie die Kessel-Leistungs-
dimensionierung, denn Anforderungen der
Trinkwassererwidrmung iibersteigen im Nie-
drigenergiehaus bei weitem den Leistungs-
bedarf zur Gebiudebeheizung. Von ganz
anderer Art sind Konsequenzen, die sich fiir

die energetische Systembewertung ergeben.



Forschung + Technik

Behagliche Warme ist selbstverstandlicher Bestandteil von Wohnqualitat.
Auch im Niedrigenergiehaus der Zukunft wird die Warmwasserheizung
dafur die idealen Voraussetzungen schaffen - sowohl unter wirtschaftlichen

als auch unter 6kologischen Gesichtspunkten.

Da der Transmissionswirmebedarf
(Wirmeabgabe iber die Gebiudehiille) eine
vielbenutzte Bezugsbasis ist, scheinen die
auf ihn bezogenen Bedarfsgrofen wie
Warmwasser und Liftung im Niedrigener-
giehaus zuzunehmen. Auch das Phinomen
abnehmender Kessel-Wirkungs-/Nutzungs-
grade ist auf die sich verschiebende Relation

von Nutzen zu Aufwand zuriickzufiihren.

Neues Spannungsfeld
So scheint vieles, was bislang als gut oder
zumindest akzeptabel eingestuft wurde, im

Niedrigenergiehaus nicht mehr zu gelten.

Die Folge sind Qualititsanforderungen, die
sich umgekehrt proportional zum Wirme-
bedarf verhalten. Das wire der genaue Ge-
gensatz zu dem aus geringen Brennstoff-
bedarfen moglicherweise folgenden reinen
Kosten-/Nutzendenken. Damit ist das Span-
nungsfeld aufgezeigt, in dem sich in nichster
Zukunft die Heiztechnik bewegen wird.
Betrachtet man das Nutzerverhalten
aus der Vergangenbheit, so scheint eine Prog-
nose des zukiinftigen Verhaltens nicht allzu
schwierig, denn zu keiner Zeit konnten sich
extreme Positionen durchsetzen. Deshalb

kann grundsitzlich wohl davon ausgegan-

gen werden, dass reines Kosten-/Nutzen-
denken als Folge geringer Brennstoftbedarfe
nicht tber das bisher anzutreffende Maf3
hinausgehen wird.

wTeure Technik fiir wenig Warme*
Einschitzungen, dass mit dem Niedrigener-
giehaus besonders energetisch ausgefeilte
Systemtechniken zum Einsatz kommen
miissen, sind insbesondere innerhalb der
Heizungsbranche anzutreffen. Dem Nutzer
des Niedrigenergiehauses wird zudem eine
besondere Aufgeschlossenheit in diesem

Punkt und somit die Bereitschaft unterstellt,
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Fensterputzen wird im Passivhaus zu einem energetischen Problem, denn unkontrolliertes Luften
der Radume kann bei der ,passiven” Beheizung nicht ohne Einschrankungen toleriert werden.

zusitzlich zu hoheren Gebiude-Erstellungs-

kosten auch noch die dann unvermeidlich
hoheren Systemkosten zu tragen. Fiir die
Heizungsbranche wire das ein Glicksfall,
denn die Produkte sind da oder befinden
sich in der Entwicklung. In diese Kategorie
fallen Systemerweiterungen z.B. durch So-
lartechnik oder neuartige Wirmepumpen-

konzeptionen.

«Billige Technik fiir wenig Warme"“
Problematisch wird es, wenn der Nutzer
nicht bereit oder in der Lage ist, die Mehr-
kosten fiir aufwendige, — und ihn woméglich

noch in seinen personlichen Wohn- und Le-
bensweisen reglementierende -, technische
Systeme zu tragen. Wenn dann noch der
Eindruck vermittelt wurde, all dies sei not-
wendig, damit die Warmwasserheizung im
Niedrigenergiehaus ,funktioniert®, wire ein
solcher Nutzer bestens fiir eine Entscheidung
zur Elektroheizung vorbereitet, denn im
Gegensatz zu den Vertretern der Warmwas-
serheizung halten sich die Elektroleute kaum
mit Wirkungsgraden auf (es sei denn mit je-
nen von der Steckdose bis zur Heizpatrone)
oder gar mit Mikroprozessor-gesteuerten
Kleinst-Umwilzpumpen, die nochmals drei
Liter Ol im Jahr einsparen. Hier lautet die
Devise: ,Billige Technik fir wenig Warme*®
und nicht umgekehrt.

So stellt sich die Zukunft der Warm-
wasserheizung als von der Branche selbst
aktiv gestaltbar dar. Entscheidender Kern
sind die sich verschiebenden Relationen.
Die Abkehr von gewohnten Sichtweisen und

Bewertungsmechanismen ist deshalb eine

der notwendigen Konsequenzen, um dem
verhingnisvollen Zwang ,Teure Technik fur
wenig Wirme“ zu entkommen. Maxime
muss das Herausstellen der hervorragenden
Eignung der Warmwasserheizung flir das
Niedrigenergiehaus sein. Selbstverstindlich
unter Einbezug sinnvoller und wiinschens-
werter Modifizierungen, wie sie die Heiz-
technik bislang noch bei jeder Herausfor-
derung geleistet hat. Dazu gehort in erster
Linie ein differenziertes Produktangebot,
das sowohl dem ausgesprochenen Kosten-
Nutzen-Denken als auch dem okologisch-

wirtschaftlichen Denken entgegenkommt.

Fossile Brennstoffe ade?

Erhebt sich zu guter Letzt die Frage, ob
das Niedrigenergiehaus nicht nur eine Art
Zwischenstufe ist und das eigentliche Ziel
ehrgeiziger Bemithungen im ,Passivhaus®
liegt. Das hitte natiirlich fundamentale
Auswirkungen auf die Warmwasserheizung,

denn es geht hier, wie der Name schon sagt,
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Hightech-Fertigung fur Hightech-Steuerungen: Intelligente Regelungstechnik, die bei Buderus

auf modernsten FertigungsstraBen produziert wird, steuert die gesamte Heizungsanlage

vom Brennerbetrieb bis hin zur Trinkwassererwarmung. Logamatic-Regelungen sorgen damit fur
Energieeinsparung und hohen Komfort. Uber ein mobiles Bedienteil, den sogenannten MEC,

kann die Anlage sogar vom Wohnbereich aus angesteuert werden. Die Bilder zeigen die prazise
Bestlickung von Leiterplatten durch einen SMD-Automaten und die Prifung der Mikroprozessoren

in der mehrstufigen Qualitatskontrolle.

um den Ausschluss ,aktiven® Heizens, also

dem alleinigen Auskommen mit inneren
Wirmegewinnen wie der Abwirme elektri-
scher Gerite, Personenwirme usw.

Es dringt sich der Eindruck auf, dass
weniger der Wunsch zu noch weitergehen-
der Energieeinsparung zum Passivhaus fiihrt.
Um so viel geht es ja nicht mehr. Es scheint
die spektakulire Meldung im Vordergrund

zu stehen, nun ganz ohne den Einsatz

fossiler Brennstoffe auszukommen. Die Idee
des Passivhauses hat trotzdem objektiv eine
grofle Faszination. Genauso objektiv gelten
jedoch die hier schon diskutierten ,Rahmen-
bedingungen®, d. h. es wird immer schwerer,
innerhalb verniinftiger Kosten-/Nutzenre-
lationen zu bleiben. So darf der Schritt vom
Niedrigenergie- zum Passivhaus nicht viel
kosten (Bild 2). Bei 20.000 DM Investi-
tionskosten fiir eine Warmwasserheizung
und jihrlich 500 DM an Heizkosten erge-
ben sich nach 15 Jahren (als ,Amortisa-
tionzeit“ eher ein zu langer als zu kurzer
Zeitraum) Gesamtkosten von 27.500 DM.
Mehr dirfte somit auch ein Passivhaus mit
wirklich null Brennstoffkosten an zusitz-
lichem baulichen und apparativen Auf-
wand nicht beanspruchen. Ist solches zu

realisieren, was eher unwahrscheinlich ist,

hitte der Nutzer jihrlich etwa die gleiche
finanzielle Belastung an Brennstoffkosten
und Zinsen bzw. nur Zinsen.

Die Frage ist wirklich interessant,
wie sich der Nutzer bei einem solchen
,Gleichstand“, falls er erreichbar ist, ent-
scheiden wird. Jedenfalls schadet es nicht,
sich damit auseinanderzusetzen und dabei
die Chance zu ergreifen, nach Jahren einer
eindimensional auf Nutzungsgrad und
Schadstoffemissionen reduzierten Sichtweise
von Heiztechnik wieder die Vorteile ,aktiven®

Heizens in den Blickpunkt zu riicken:

Aktives Heizen bedeutet:

@ raumweise frei wihlbare, zeitsteuerbare
Temperaturen;

@ keine Abhingigkeit von nicht fur den

momentanen Heizbedarf steuerbaren
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Investitions- | Brennstoffkosten DM/a
kosten DM

Heizung

he.ute in 15 :lahren

Bild 2: Der schon geringe Energiebedarf
des Niedrigenergiehauses reduziert

»passiven® Wirmegewinnen wie Personen-
wirme, Abwirme elektrischer Gerite und
Sonneneinstrahlung, aber deren Einbezug
und Nutzung;

@ keine Notwendigkeit zu extremer, rein
bauphysikalisch ausgerichteter Gebdude-
architektur;

® kein Zwang zu extrem fehlerfreier Bau-
ausfithrung und dessen Qualititserhaltung
Uber Jahrzehnte der Nutzungsdauer;

@ keine ausgefallenen und einengenden Ver-
haltensanforderungen an die Nutzer;

@ Einsatz wirtschaftlicher und kostengtins-
tiger Solarsysteme, da kein Zwang zu Voll-
deckung und Langzeitspeicherung;

@ giinstiges Kosten-Nutzenverhiltnis von
Gebiude und Systemtechnik;

@ schr gute energetische Gesamtbilanz von
Gebiudeerstellung, Bedarfsdeckung, Recyc-
ling.

Die aus der Vergangenheit stammende
Gleichung Heizen = Umweltbelastung zeigt
sich in diesem Licht als das,was sie ist: objektiv
richtig, aber unzulissig eindimensional. Auf-
gabe muss das Aufstellen der zutreffenderen
Gleichung sein: Aktiv Heizen (konnen) =
Errungenschaft und Lebensqualitit. H

die Chancen des Passivhauses allein aus
Kostengriinden.

Bild 1: Geringe Heizleistungsbedarfe sind nichts Neues.

der Jahres-Heizarbeit Neu sind die geringen Energiemengen und die sich damit

verschiebenden Relationen.

Wenn Passivhauser adlter werden
Erfahrungen eines Pioniers

Der Salzburger Ingenieur Heinz Eggert lebt seit 20 Jahren in einem Passivhaus.
Nach seiner Erfahrung halt er den Verzicht auf die traditionelle Raumheizung
nicht fur realistisch - vor allem in Hinsicht auf die Zukunft.

Herr Eggert, was meinen Sie mit der Alterung von Passivhdusern?

Eggert: Die Bauweise solcher Hauser weist bekanntlich groBe Konstruktions-
und Qualitatsunterschiede auf. Uber lange Zeitraume ist mit einer Abnahme des
Warmeschutzes zu rechnen: Der Warmebedarf nimmt zu. Bei warmetechnisch
hochgeziichteten Konstruktionen kann die ,energetische Alterung” eher eintreten
und fallt schwerer ins Gewicht als bei weniger anspruchsvollen Bauweisen.

Wie sollte das Passivhaus beheizt werden?

Eggert: Auch dort ist eine hochwertige Raumheizung vorzusehen. Es gibt dafir
mehrere Griinde: Zusatzlich zur ,energetischen Alterung” des Gebaudes nimmt
der subjektive Warmebedarf bei alteren Menschen zu. Das Nachriisten einer
Heizung ist dann sehr teuer. Heiztechnische Einfachlosungen wie das Heizen
via Luftungsanlage liefern vom Standpunkt der Gesundheitvorsorge aus kein
optimales Raumklima.

Kann die energetische Alterung durch alternative Wiarmequellen ausgeglichen
werden?

Eggert: Gerade das ist kaum moglich, weil ein Warmeverteilsystem fehlt, das
fur niedrige Vorlauftemperaturen geeignet ist. Solare Heizungsunterstutzung
oder Warmepumpen funktionieren bei niedrigen Vorlauftemperaturen besser.
GroBe Heizflachen wie bei Wand- oder FuBbodenheizungen sind hier optimal.

Quelle: S19/99, S. 68 (Hier ist das vollstandige Interview zu finden.)
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LEERREL B AR T T T

200 Jahre alt und eine weithin bekannte Sehenswaurdigkeit:
das hessische Schloss Wilhelmshéhe.

Moderne Heiztechnik in alten Mauern
Neue Kesselanlage fiir Schloss Wilhelmshohe

Projekt:

Das rund 200 Jahre alte Schloss Wilhelmshohe ist mit einer neuen Heizungsanlage auszustatten. Die moderne
Heizung soll die deutlich gestiegenen Anforderungen an sparsamen Energieverbrauch, umweltschonenden
Betrieb sowie Heizkomfort erfiillen. Die beiden bisherigen, fast 40 Jahre alten Heizkessel sind zu ersetzen.




- R R P T A
B, N W B
.,?_-lf:,.:_' il . i ‘-f‘
e A Pt
e T r - J:"
ﬂf‘_:ﬂ- e 3 A
s - ¥ r Y
ey e » Ay { s
-t o e - HE ] o =
v . Ty #
ot r.
E'.:u. Y A
B - el
e K
.H.- - ] — [
. _'\-\._\_\_\_“m']- FPLEC TS EANT T IR FL 1) 'l_i:i_ﬂl.l— e -i'rl -.\:E.: [ I. : _I
.--.-!-ﬁ d i
1
i '
:ll =
ey - Bep (.
L | i
.\_-“_; = T r

i

':'Il"'['.' v s |
i‘ et o el

-

)

.

Es ist ein weit Uiber die Grenzen Hes-
sens hinaus bekanntes und beliebtes Ziel
fiir Besucher: Schloss Wilhelmshohe, das
mit seinem Park und dem Herkules-Monu-
ment oberhalb von Kassel liegt. Kurfiirst
Wilhelm 1. lieff den Prachtbau in Form ei-
nes Stirnreifs errichten. Immerhin zwolf
Jahre, von 1786 bis 1798, dauerten die Bau-
arbeiten, denen die Pline der Architekten

Simon Louis du Ry und Heinrich Christoph

Jussow zugrunde lagen.

Zum reibungslosen Abladen des GroBkessels
ist viel Fingerspitzengefuhl erforderlich.
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Ein schwarzer Zylinder schwebt ein: Der Abgaswarmetauscher,
der spater dem Brennwertkessel nachgeschaltet wird.

Umfassende Renovierung

Seit jeher standen die Besitzer von Burgen
und Schléssern vor dem Problem, das Inne-
re ihrer voluminésen Bauten auf behagliche
Temperaturen bringen zu missen. Hier bil-
det das Kasseler Schloss auch in jlingerer
Zeit keine Ausnahme. Vom Beginn der
60er-Jahre stammten die veralteten Heiz-
kessel, die alljihrlich die Heizkosten in
enorme Hohen trieben. Wenig Komfort,

viele Kosten und zu viele Emissionen. Was

e

lag angesichts dieses Missstandes niher, als
im Rahmen einer umfassenden Renovie-
rung und Neugestaltung auch die Heiztech-
nik auf ein Niveau zu bringen, das dem
heutigen Heizstandard entspricht. Das
Staatsbauamt in Kassel entschied sich fur
zwei moderne Buderus-Kessel. Als Grund-
lastkessel wurde ein Gas-Brennwert-Stahl-
heizkessel SB725 mit 770 kW Leistung so-
wie als Spitzenlastkessel ein Ecostream
Stahlheizkessel SE725 mit einem Leistungs-
vermogen von 1.320 kW gewihlt. Die Ein-
bringung der beiden Wirmeerzeuger, mit
denen eine Energieeinsparung von rund 30
Prozent erreicht werden soll, erfolgte am
22. Juni 1999, ihre vollstindige Inbetrieb-
nahme wird voraussichtlich im Januar 2000
abgeschlossen sein. Die Heizzentrale liefert
die gesamte Wirme fir das Schloss inklusiv
der Nebenfligel, fir das Ballhaus und auch
fur das Gewichshaus. Die zu beheizende
Nutzfliche betrigt insgesamt ca. 12.000 m?.
Die zum Teil tiber 100 Meter entfernten
Nebengebiude sind tber unterirdische
Versorgungsleitungen an die Heizung ange-

bunden.



Besonderes Augenmerk bei der vom
Ingenieurbiiro Gerrath & Enck GmbH (Frank-
furt am Main) geplanten und von der Kasseler
Firma Albert Herbst eingebauten Kessel-
anlage verdient die nicht alltigliche Abgas-
16sung. Es wurden zwei Glasabgassysteme
mit je einer Hohe von ca. 20 Metern und

einem Durchmesser von 290 bzw. 400 mm  Auch ,Manpower” im wahrsten Sinne des Wortes
muss eingesetzt werden, bis der groBe Kessel an

in die Anlagen eingebaut. An der Aktion gginem Platz steht.

~Heizung fur Schloss Wilhelmshohe waren
auch die Firmen Suchfort und Ruhstrat aus
Gottingen beteiligt. Sie fithrten die Instal-
lation der Heizverteilung und der Liiftung
aus. |

Losung kurzgefasst:

1. Einbau eines Brennwertkessels SB725 (770 kW) und eines Ecostream Niedertemperaturkessels

SE725 (1.320 kW).

2. Einsatz von Gasgeblasebrenner (Brennwert) und Gas-/Olgeblasebrenner.

3. Regelung der gesamten Anlage Gber DDC-Gebaudeleittechnik.

4. \lolumenstromerfassung Uber Flihler zur genauen Feststellung des aktuellen Gasverbrauchs.

Je nach Bedarf wird der Niedertemperaturheizkessel ein- oder ausgeschaltet.

5. Abgasfuhrung tber zwei Glasabgassysteme.

6. Anbindung der Nebengebaude Uber Versorgungsleitungen. Die gesamte Lange der

Versorgungsschachte betragt ca. 700 Meter.




David und Goliath - fur jeden
Leistungsanspruch bietet Buderus
den geeigneten Heizkessel.

Budarus
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Kompetenz von 9 bis 9.300 kW

Komplettes Kesselangebot fiir jeden Warmebedarf

Die einen sind noch keinen Meter hoch, kaum mehr als 50 Zentimeter

lang und beheizen Ein- und Zweifamilienhduser, die anderen erreichen

Hohen von weit GUber zwei Meter und Langen deutlich Gber vier Meter.

Ihr Einsatzgebiet: ganze Gebaudekomplexe, deren Warmeanforderungen

eine besonders leistungsstarke Heizungszentrale erforderlich machen.

Das Buderus-Angebot bei bodenste-
henden Heizkesseln bietet den richtigen
Wirmeerzeuger fur den jeweiligen Wirme-
bedarf. Dabei reicht das Leistungsspektrum
von 9 bis 9.300 kW. Highlights des Buderus-
Programms an Guss- und Stahlheizkesseln
wurden auf der ISH prisentiert.

Ein besonders gutes Preis-Leistungs-
Verhiltnis zeichnet als einen typischen Vertre-
ter der ,Kleinen“ den Gas-Spezialheizkessel
Logano G124 (9 bis 32 kW) aus. Wer auf ho-
hen Heizkomfort und attraktives Design
speziellen Wert legt, findet mit dem atmo-
sphirischen Gasheizkessel Logano G134
(9 bis 35 kW) das ideale Heizgerit. Beide
Heizkessel kommen auf hohe Norm-Nut-
zungsgrade von bis zu 92 bzw. 94 Prozent.
Zusitzlich bietet der Logano G134 mit
seinem integrierten Wasserleitsystem ,Ther-
mostream® einen verstirkten Schutz vor

Schwitzwasserbildung im Kesselinnern.

Mit Ol lisst sich wirtschaftlich und
schadstoffarm heizen. Dies beweisen der
Gussheizkessel Logano G115 (17, 21, 28 und
34 kW) sowie der Stahlheizkessel Logano
S115 (17 bis 35 kW). Beide Warmeerzeuger
arbeiten im Niedertemperaturbetrieb und
erreichen Normnutzungsgrade von rund
95 Prozent.
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Produkte + Innovationen

Mindestens eine ,Nummer® grofler
sind die Stahlheizkessel der Logano SE-Rei-
he. Diese mit Ol oder Gas zu betreibenden
Gerdte mit einer Nennwirmeleistung von
71 bis 1.600 kW und einem Nutzungsgrad
von Uber 94 Prozent arbeiten dank der
Buderus ,Thermostream“Technologie ohne
Mindestriicklauftemperatur. Der Clou dieses
Prinzips: Durch die Vermischung von war-
mem Vorlaufwasser mit kaltem Ricklauf-
wasser wird die Temperatur des Kesselwas-
sers intern angehoben, bevor das kalte
Riicklaufwasser zu schadlicher Kondens-
wasserbildung an den Heizflichen fiihren
kann. Bei Logano SE625 und SE725 wird
diese Schutzfunktion unterstiitzt durch die
patentierte Buderus Composit-Heizfliche.

Neu im Buderus-Programm ist der
Logano GE615. Dieser Grofikessel mit einem
besonders breiten Leistungsbereich von
511 bis 1.200 kW komplettiert die mit der
patentierten Buderus Thermostream-Tech-
nologie ausgestattete Reihe der Ecostream-
Gusskessel Logano GE315 und Logano
GE515. Auch beim Logano GE615 sind

ein optimaler Heizbetrieb und ein langes
sKesselleben® gewihrleistet. Eine Besonder-
heit der Logano GE-Reihe wird vor allem
die Anhinger der Brennwerttechnik freuen.
Alle drei Kessel bieten neben der bewahrten
Thermostream-Technologie auch die Mog-
lichkeit der Brennwertnutzung mit nachge-
schalteten Kondensationswirmetauschern in
der Ausfihrung Logano plus.

Heizen im Doppelpack

Leistungsstirke bieten auch die Heizkessel
der Logano SK-Baureihe. Mit ihren 71 bis
1.600 kW sind sie die idealen Wirmeerzeu-
ger sowohl fiir Industriebetriebe als auch fur
eine ganze Wohnsiedlung. Das Auffilligste
an den Stahlheizkesseln Logano SK425,
SK625 sowie SK725: glnstiges Preis-/Leis-
tungsverhiltnis bei Anlagen mit reduzierten

Anforderungen. Die SK-Heizkessel erreichen

einen Normnutzungsgrad von bis zu 93 Pro-
zent. Diese gute Energieverwertung wird
nicht zuletzt durch spezielle konstruktive
Mafnahmen wie Umkehrbrennraum, grof3-
ziigig dimensionierte Heizflichen und gute
wirmetechnische Nennwerte erreicht.
Nicht nur Erdgas und Ol kénnen
heute dank moderner Heiztechnik umwelt-
schonend in Wirme verwandelt werden.
Der Festbrennstoff-Heizkessel Logano S231
arbeitet mit einem neuen, patentierten
Verbrennungssystem mit Turbo-Air-Nach-
verbrennung (System Fischer). Dabei wer-
den die Heizgase zum Rotieren gebracht
und durch einen ,Nachverbrennungskanal®
geleitet. Das Ergebnis: eine vollstindige
Verbrennung. Bei diesem Prozess ist die
Schadstoftbildung so gering, dass selbst
strenge Anforderungen von Forderprogram-

men miihelos erfiillt werden. [ |

Diese Beispiele aus
dem umfangreichen
Kesselprogramm von
Buderus zeigen die
Vielfalt an GréBen und
Leistungsbereichen.

Bodenstehende Heizkessel und ihre

Leistungsbereiche

2 117-34 kW

GE315

35-85 kW
G215
86-230 kW

Ein Schnittbild

macht die ausgereifte
Konstruktion des
Logano G115 deutlich.

|GE515

231-510 kW

GE615

691-1600 kW

1000-9300 kW

|
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Preisguinstig, robust und leise
Atmospharischer Kessel mit Brennwerttechnik

Nicht nur bei Wandgeraten geht die Entwicklung der Brennwerttechnik immer weiter. Auch bei bodenstehenden

Heizkesseln hat Buderus einen Neuen zu bieten: den Gasbrennwertkessel Logano plus GB434 im Leistungs-

bereich von 169 bis 418 kW. Das Besondere an diesem Warmeerzeuger: ein atmospharischer Ecostream-

Gasheizkessel, der mit Brennwerttechnik arbeitet.
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Ublicherweise ist die atmosphirische
Verbrennung fiir den Brennwertbetrieb un-
geeignet, weil bei ihr die heruntergekiithlten
Abgase nicht geniigend Auftrieb erhalten,
um schnellstméglich durch den Schornstein
entweichen zu konnen. Beim Logano plus
GB434 sorgt eine spezielle technische Aus-
stattung dafiir, dass die Vorteile eines atmo-
sphirischen Brenners wie glnstiger Preis,
Robustheit sowie leiser Betrieb genutzt und
gleichzeitig dank Brennwertbetrieb hohe

Blick auf den internen Kompakt-Warmetauscher
des Logano plus GB434.

Hochste Préazision ist bei der
Warmetauscher-Montage gefordert.

Nutzungsgrade bis zu 105 Prozent erreicht
werden kénnen. Zu den besonderen techni-
schen Merkmalen zdhlen eine Brennwert-
einheit sowie ein zusitzlicher Wirmetau-
scher, der anstelle der iiblicherweise vorge-
sehenen Stromungssicherung in den Kessel
integriert wird. Zwei Saugzugventilatoren
sorgen dabei fiir den nétigen Forderdruck.
Durch ein spezielles Nachriist-Set ist eine
Aufristung der Baureihe Logano GE434
mit Brennwerttechnik in bereits bestehen-

den Anlagen problemlos moglich.

Schadstoffarm und leise
Der hochvormischende Gasbrenner des
neuen Buderus-Kessels arbeitet mit NOx-
Emissionen von 35 mg/kWh (Baureihen-
Mittelwert) besonders schadstoffarm. Au-
Rerdem tberzeugt die Technik durch eine
leise Betriebsweise — auch ohne zusitzliche
Schalldimmung durch Abgasschalldimpfer
und Brennerschalldimmhaube. Damit ist der
Logano plus GB434 hervorragend als Wirme-
lieferant fir grofle Wohngebiude sowie als
Dachheizzentrale geeignet.

Neu am Gasbrennwertkessel Logano
plus GB434 ist auch die digitale Geblaserege-
lung (DGR) in Verbindung mit einem digi-
talen Gasfeuerungsautomaten. Durch diese
spezielle Technik werden gleichbleibend hohe
CO,Werte und damit niedrige Taupunkt-
temperaturen im Abgas erreicht. Zusammen
mit den digitalen Gasfeuerungsautomaten
sind die Kessel serienmiflig mit Abgas-
iiberwachung, Gasdruckwichter und Ventil-

prufsystem ausgestattet. ]



Neue Heizkessel mit besonderen Qualitaten
Optimierte Wassersparer an der Wand

Auch ein erfolgreiches Produkt lasst sich noch verbessern. Jiingstes Beispiel aus dem Hause Buderus sind
die neuen Gas-Umlaufwasserheizer Logamax U124 und U122. Mit einer maximalen Nennwéarmeleistung von
11 sowie 20 bzw. 24 kW werden diese Warmeerzeuger den Leistungsanforderungen in einer Etagenwohnung

oder in einem Ein- bzw. Zweifamilienhaus gerecht.




Der Blick ins Innenleben der neuen
Wandheizkessel zeigt die Produkt-Optimie-
rungen. Das wassersparende THERMO-

quick-System des Vorgingers wurde bei den
Kombigeriten, also den Wandheizkesseln
mit integriertem Speicher, weiter verbessert.
Da ist zunichst der noch kompaktere

und verkalkungsirmere Warmwasserbehil-
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Kwaliteit” in weiB:
Beim Buderus-Tochterunternehmen

Nefit Fasto im niederlandischen Deventer
werden die Wandheizkessel nach modernsten
Fertigungskonzepten montiert.

Ein ,Pick-To-Light"-System zeigt dem Monteur
per Leuchtanzeige, welche Einzelteile er aus
dem Lagertableau mit Montage-Material
nehmen muss. So kénnen auch unterschied-
liche Kesseltypen parallel produziert und von
jeweils einem Mitarbeiter bis zur Endfertigung
begleitet werden.

ter. Durch seine vollig neue Konstruktion
wurde das Verhiltnis von Heizungswasser
(0,6 Liter) zu Warmwasser (0,95 Liter) deut-
lich giinstiger gestaltet. Daraus resultiert
der positive Effekt: Die Nachheizung nach
dem Zapfvorgang ist erheblich vermindert.
Dies verringert zusitzlich den Wartungs-
aufwand.

Neues Warmetauscherkonzept

Der Universelle Feuerungsautomat UBA
erhielt ebenfalls eine neue Ausstattung:
eine wirkungsvolle Warmwasser-Auslauf-
temperaturregelung. Der hier erreichte
wesentliche Vorteil fir den Kunden liegt in
der konstanten Regelung der Auslauftem-

peratur bei jeder Warmwassermenge. Der
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Produkte + Innovationen

Anhand des Gehauses lassen
sich die neuen Gas-Umlauf-
wasserheizer Logamax U122
und U124 kaum unterscheiden.
Erst der Blick ins Innere macht
Unterschiede deutlich.

Einstellbereich betrigt 40 bis 60° C. Zum
erhohten Warmwasserkomfort kommt als
besonderer Pluspunkt des neuen Wairme-
tauscherkonzeptes eine deutliche Reduzie-
rung der Verkalkungsgefahr. So kann in
Gebieten mit besonders kalkhaltigem Wasser
der UBA auf Kaltstartbetrieb umgeschaltet
werden. Denn bei kaltem Wasser setzt sich
weniger Kalk ab als bei heiflem Wasser. Ver-
bessert wurde auch die Bedienoberfliche
des UBA. Dank grofler Knopfe ist der Uni-
verselle Brennerautomat jetzt noch einfa-
cher zu handhaben. Wichtig fur spitere
Modernisierungen: Der UBA kann im Aus-
tauschfall in bereits ,,aktive“ Buderus Wand-
heizkessel eingebaut werden.

Der Geritetausch ist ein wichtiges
Thema. Die neuen Gas-Umlaufwasserhei-
zer wurden auf jenes Maf§ gebracht, das eine
problemlose Erneuerung auch ilterer Ge-
rite anderer Hersteller sicherstellt. Damit
der Heizungswechsel bei einer Modernisie-
rung reibungslos klappt, bietet Buderus
auch spezielle Ubergangsrohre fiir Vor- und
Riicklauf an.
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Voll durchgetaktete
Fertigung mit ebenso
getakteter Material-
bereitstellung:

Beim Durchlaufen der
verschiedenen Montage-
stationen Ubermittelt

ein Barcode am Kessel
automatisch die gerade
bendtigten Teile.

Im sogenannten
,One-Piece-Flow" kann
der Fertigungsverlauf

M ouf die kleinste

Verpackungseinheit
konzentriert werden.

Gleiche Plattform fiir alle
Noch ein Wort zur Ersatzteilhaltung, die
fur jeden Heizungsfachmann von beson-
derer Bedeutung ist: Wegen der Bauteile-
gleichheit zwischen Kombi- und Single-Ge-
riten kann die Lagerung von Ersatzteilen
auf ein Minimum beschrinkt werden. Ver-
antwortlich fur diese kostensparende Mog-
lichkeit ist ein neues Hydraulikteil, das so
gestaltet wurde, dass in alle Umlaufwasser-
heizer die gleiche Plattform integriert ist.
Diese Baugruppe beinhaltet Uberstrom-
ventil, 3-Wege-Umschaltventil, Umwilz-
pumpe, den automatischen Entlifter, Vor-
lauffithler-Messstelle, sanitirseitige Fiihler-
Messstelle sowie die Anschlisse fiir Hei-
zungs- und Warmwasserrohre.

Die komplette Baureihe schadstoft-
reduzierter Gerite bietet damit dem Fach-
mann beste Bedingungen fir Montage,
Wartung und Service sowie hohen Komfort

und einfache Bedienung fiir den Endkun-

den. [ |



Im Blickpunkt der Branche

Was jedes Jahr als Energieangebot der Sonne
auf der Flache Deutschlands ankommt, tbertrifft
den gegenwartigen Priméarenergieverbrauch um
das Achtzigfache. Die Nutzung der Solarenergie
soll durch die neue Forderung zusatzlichen
Aufschwung bekommen.

Chance fiir die Branche:
Neues Forderprogramm fiir regenerative Energien

Beim Beratungsgesprach mit einem modernisierungswilligen Kunden ist der Hinweis auf Fordermoglichkeiten nach

wie vor eines der Uberzeugendsten Argumente. Seit dem 1. September bietet das neue Forderprogramm des

Bundeswirtschaftsministeriums dem SHK-Handwerk in dieser Hinsicht gleich mehrfache Argumentationshilfe.

Den behordentypisch etwas sperrigen
Titel ,Marktanreizprogramm zur Forderung
erneuerbarer Energien® sollte die Branche
durchaus als Aufforderung verstehen, mit
dieser Bundeshilfe ,Markt“ zu machen. Die
Voraussetzungen dafiir sind gegeben: Nicht
nur Solarkollektoranlagen werden gefordert,
sondern in Kombination damit auch Maf-

nahmen zur Energieeinsparung in Altbau-

ten — also etwa der Einbau eines modernen
Brennwert- oder Niedertemperaturkessels.
Im einzelnen umfasst das Programm
die Forderung von Solarkollektoren, Wirme-
pumpen, Biomasseanlagen, Biogasanlagen,
Wasserkraftanlagen und Anlagen zur Nut-
zung der Tiefengeothermie. Die Sonder-
forderung ,Sonne in der Schule“ betrifft

Photovoltaikanlagen. Interessant fiir die

Heizungsbranche: Im Rahmen des Pro-
grammpunktes Biomasseanlagen werden
auch Holzheizungsanlagen gefordert.

Ob die Forderung durch Zuschiisse
oder Darlehen erfolgt, hingt von der Grof3e
des jeweiligen Projekts ab. Die Grenzen
sind so definiert, dass fur den privaten
Hausbesitzer in der Regel ein Zuschuss

winkt. Bei Flachkollektoranlagen bis zu
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einer Kollektorfliche von 100 m? betrigt
er 250 DM/m?, bei Vakuumrohrenanlagen
bis 75m? sind es 325 DM/m? Zusitzlich
gibt es 150 DM fiir die Installation einer
Funktionskontrolle und 300 DM fiir einen
Wirmemengenzihler.

Forderfihig im Paket
Wer gleichzeitig mit dem Einbau der Solar-
anlage oder einer Wirmepumpe seinen
Heizkessel austauscht, kann sich auch dies
bezuschussen lassen. Voraussetzung: Der zu
ersetzende Kessel ist mindestens 10 Jahre
alt. Dann gibt es noch einmal einen Betrag
in Hohe des Forderbetrags fir Solarkollek-
tor bzw. Wirmepumpe, maximal jedoch
20 Prozent der Investitionskosten fur die
Austauschmafinahme. Mit den aktuellen
Kombi-Paketen zur solaren Trinkwasser-
erwdrmung von Buderus kann dem Kunden
daher problemlos ein forderfihiges Gesamt-
angebot unterbreitet werden. Heizungs- und
Solaranlagen in umfangreicher Auswahl
bilden bei diesen Paketen jeweils ein be-
darfsorientiertes Komplettsystem.
Die abrufbaren Mittel konnen sich
sehen lassen: Insgesamt eine Milliarde DM
stehen bis zum Jahr 2003 fiir das Programm
zur Verfiigung. In den Genuss der Forde-
rung konnen nicht nur Privatpersonen,
Freiberufler sowie kleine und mittlere Un-
ternehmen kommen, sondern erstmalig
auch Energiedienstleister.
Die Antragsformulare kdénnen per

Fax-Abruf angefordert werden:
@ Solar-Antrag

(02 21) 30 9121-92,
@ Biomasse-Antrag

(02 21) 30 9121-93,
® Wirmepumpen-Antrag

(02 21)30 9121-94. m
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Prospekte zu den Kombi-Paketen sind
Uber die Niederlassungen erhaltlich.

Komplettlosungen

Mit den Kombipaketen zur solaren Trinkwassererwarmung stellt Buderus
seinen Partnern ein ideales Instrument fir die effektive Nutzung der neuen
Fordermoglichkeiten zur Verfigung - unbirokratisch, Gbersichtlich und vor
allem kundenorientiert. Denn die schonste Forderung nutzt dem Hausbe-
sitzer wenig, wenn seine Anlage nicht bedarfsgerecht dimensioniert ist. Und
wer sich vom mittlerweile vielfaltigen Angebot an Solaranlagen verwirren oder
verunsichern lasst, wird auch kaum in einem Anlauf das ,doppelte Abenteuer”
Kollektor und Kesseltausch wagen.

Die Kombiangebote bieten deshalb sowohl dem Fachbetrieb als auch dem
Endkunden ein klare Orientierung. Ist der Bedarf des Kunden ermittelt, kann eine
von neun moglichen Kombinationen aus Heizungspaketen und Solarpaketen
eingesetzt werden, wobei die perfekte Abstimmung séamtlicher Komponenten
untereinander gewahrleistet ist. Das klar gegliederte Prospektmaterial zeigt in
einer Ubersicht alle Kombinationsméglichkeiten zwischen den jeweiligen
Heizungs- und Solarpaketen. Die konkreten Paketlosungen werden dann noch
einmal in detaillierten Planen skizziert. Fir den Heizungsfachbetrieb bedeutet
dieser Service: schnelle Auswahl der besten Komplettlosung fiir die unterschied-
lichsten Anforderungen und Bestellung aller notwendigen Teile Uber lediglich
zwei Bestellnummern. |
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GroBanlagen ab einem Wert von 50.000 DM
konnen Uber das neue Leasing-Programm
finanziert werden.

radd&on“-Initiative jetzt gestartet
Sparen mit Heizkessel-Leasing

Ein Auto zu leasen, ist heute nichts Ungewohnliches mehr. Im gewerbli-

chen Bereich werden Leasingvertrage von Biromoébeln bis hin zu ganzen

ProduktionsstraBen abgeschlossen. Warum sollte das Leasing-Prinzip

nicht auch fir Heizungsanlagen moglich sein? In Kooperation mit der

Deutschen Leasing bietet Buderus seinen gewerblichen und kommunalen
Kunden jetzt diese Maglichkeit bei Anlagen ab einem Wert von 50.000 DM.

sadd&on“ heiflt das Leasing-Pro-
gramm, das Investitionsvorhaben kosten-
glinstiger und kalkulierbarer macht. Denn
beim Leasing fallen Kosten und Nutzen der
Investition zeitlich zusammen. Der wichtig-
ste Vorteil fur den Nutzer: Er kann die Lea-
singraten aus den laufenden Einnahmen
bezahlen. Die durch den Einsatz wirtschaft-
licher Heiztechnik erzielten Einsparungen
entlasten zusitzlich das Budget. Wer uber
»add&on“ eine Heizungsanlage least, kann
die Gesamtkosten reduzieren. So lassen
sich beispielsweise im Vergleich zu einer
Finanzierung tiber Kredite bei Investitions-
kosten von 120.000 DM und einer Laufzeit
von acht Jahren iiber 3.000 DM einsparen.
Weitere Pluspunkte beim Leasing: Die In-
vestitionen erfolgen bilanzneutral. Aufler-
dem kann tber die gesamte Nutzungsdauer

mit festen Summen kalkuliert werden.

Leasing-Beispielrechnung:
Investitionskosten: 120.000 DM
Laufzeit: 8 Jahre

Zins: 5,90 % p.a.*

Monatliche Leasingrate: 1.563,40 DM
Restwert: 0 DM

Gesamtkosten: 150.086,40 DM

(96 Monate x 1.563,40 DM)

*Kapitalmarktzins auf Basis vom 1. Oktober 1999

Zum Service von Deutsche Leasing
und Buderus Heiztechnik gehort eine enge
Beratung wihrend des gesamten Investi-
tionsvorhabens: von der Planung der Hei-

zungsanlage bis hin zur Realisation - und

auch noch beim spiteren Betrieb. Das neue
Leasing-Modell schont nicht nur Liquiditit
sowie Kreditlinien, sondern erweitert den
finanziellen Handlungsspielraum von Woh-
nungsbaugesellschaft oder Kommune. Es
verringert auch den Verwaltungsaufwand bei
Beschaffung, Buchhaltung, Abschreibung
sowie Verwertung des Investitionsobjekts.
Viele dieser zeit- wie auch kostenintensiven
Aufgaben ibernimmt die Deutsche Leasing.

Mit der ,add&on“-Initiative erwei-
tert Buderus sein Service-Angebot fiir Hei-
zungsbauer und Endkunden. Die bishe-
rigen Modelle der Heizungsfinanzierung
behalten weiter ihre Giiltigkeit. So kénnen
Heizkessel auch zu besonders giinstigen
Bedingungen tiber die BHW Bank weiterhin
finanziert werden. Die Moglichkeit beson-
dere Finanzierungskonditionen fir Mittel-
und Groffkessel zu nutzen, bleibt bestehen.
Nihere Informationen erhalten Sie in Threr
Buderus Niederlassung. |
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Blau auf Weil3
Buderus und der Wintersport

1. Januar 2000 - die Nation erholt sich von dem Millennium-Trubel. Aber trotz des allgemeinen Jahrtausend-
Katers gibt es fir viele Bundesbulrger an diesem Tag zwei TV-Pflichttermine: den pépstlichen Segen in Rom und

das Neujahrsskispringen in Garmisch-Partenkirchen.

Seitdem Publikumslieb-
ling Martin Schmitt in der ver-
gangenen Saison dem Skisprin-
gen zu vorher kaum vorstellba-
ren Popularititsrekorden ver-
holfen hat, dirfte das Interesse
an dem sportlichen Jahresauf-
takt so grof} sein wie nie zuvor.
TV-Quoten, von denen viele
Fuf3ballspieler nicht zu triumen
wagen, sind mittlerweile keine
Seltenheit, wenn die tollkithnen
Minner auf ihren fliegenden
Kufen durch die Lifte segeln.
Immer mit im Bild: das unver-
kennbare Blau des Buderus-
Logos.

Attraktive Kombination

Seit 1997 ist die Buderus Heiz-
technik GmbH im Wintersport
als Sponsor aktiv. Wirme und
Schnee - diese attraktive Kom-
bination bietet sich als beson-
ders geeignete Plattform an, die
Markenbotschaft einer umwelt-
freundlichen Heiztechnik zu
vermitteln. Der Einstieg in den
weiflen Sport weitete sich des-
halb schnell zu einem systema-
tischen Sponsoring aller Ski-
springen des Internationalen
Skiverbandes FIS aus. Eine vor-
aussehende Strategie, wie sich
schon bald darauf erweisen soll-
te: Allein die Vierschanzen-
Tournee, deren zweite Station
Garmisch ist, konnte in den

letzten sechs Jahren eine Ver-

Weltmeister
Martin Schmitt
besuchte den
Buderus-Stand
auf der ISH "99.

doppelung der TV-Zuschauer-
zahlen verzeichnen. Vor einem
Jahr berichtete das Fernsehen
mehr als 51 Stunden von den
spannenden Entscheidungen in
Oberstdorf, Garmisch,
bruck und Bischofshofen.
Auch in dieser Saison

Inns-

wird der Buderus-Schriftzug
wieder auf Millionen von TV-
Geriten erscheinen. Immerhin
geht es um die spannende Frage,
ob Martin

Schmitt an seine Vorjahreserfolge

Weltcup-Sieger

ankniipfen kann. Insgesamt 34
Skisprung-Veranstaltungen  in
zwolf Lindern sind angesetzt.
Und wenn der sympathische
,Uberflieger” es diesmal ebenso
spannend macht wie beim Welt-
cup 98/99, dann wird seine Fan-
gemeinde den Fernsehsessel
wahrscheinlich kaum noch ver-
lassen konnen. Aber nicht nur

an den Sprungschanzen wird

die Farbe Blau Akzente setzen:
Inzwischen unterstiitzt Buderus
auch den Weltcup Sprunglauf,
und beim Weltcup-Langlauf
tritt Buderus in dieser Saison
erstmals als Titelsponsor auf.
Sponsoring im Winter-
sport, das bedeutet wesentlich
mehr als die aus den Fufiball-
stadien bekannte Buderus-Ban-
denwerbung.  Sportlertrikots,
Start- und Zielvorrichtungen,
Stadioneinldufe, Siegespodeste,
die Riickwand der Siegerehrun-
gen — all dies wird in der Winter-
sportsaison 1999/2000 uniiber-
sehbar die Fliche fur das Bude-
rus-Logo sein. Eine ausfiihrliche
Darstellung der spannendsten
Entscheidungen und Ergebnisse
sowie der Prisenz von Buderus
bei den Wettbewerben in der
jetzigen Saison folgt in einer der
nichsten Ausgaben des Buderus
Magazins. |
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Frankreich:

Erfolgreicher Messeauftritt auf der Interclima

,Ganz Paris triumt von der
Wirme®, summten einige Mit-
glieder der deutschen Buderus-
Delegation noch immer, als sie
schon wieder auf der Heimreise
aus der franzoésischen Landes-
hauptstadt waren. Sechs Tage
lang stand ausnahmsweise in der
Stadt der Liebe nicht die Mode,
sondern die Heiztechnik im
Scheinwerferlicht. Und das Bude-
rus-Blau spielte dabei eine nicht

zu iibersehende Hauptrolle.

Vom 8. bis zum 13. Novem-
ber prisentierte sich in Paris
die Welt der Heiztechnik auf
der Interclima ’99. Mit einer
Ausstellungsfliche von 600 m?
war der Stand von Buderus
Chauffage einer der grofiten auf
dieser fiihrenden franzosischen
SHK-Fachmesse. Die mehr als
100.000 Besucher konnten sich
anschaulich und ibersichtlich
Uber die komplette Heiztechnik-

Produktpalette von Buderus in-

formieren. Nach Abschluss des
Messemarathons zog das Team
von Buderus Frankreich ein
rundum positives Fazit.

Zum Erfolg wurde die Leis-
tungsschau in Paris vor allem
durch die hohe Zahl intensiver
Kontakte mit Fachleuten, Markt-
partnern und interessierten Mes-
segidsten. Ob Brenner in Betrieb
oder Demonstration der Kessel-
technik an Schnittmodellen -

die detaillierte Prisentation der

deutschen Hightech-Produkte
Uberzeugte nicht nur die fran-
zosischen Kunden. Auch fir
internationale Fachbesucher aus
der ganzen Welt war Paris eine
Reise wert. Sie begutachteten
unter anderem die neuen wand-
hingenden Umlaufwasserheizer
Logamax U122 und U124, den
Prototyp eines raumluftunabhin-
gigen, bodenstehenden Kessels
sowie das vielfiltige Angebot der

Buderus Handelsware.

Neue Technologien
Buderus zeigte auf der Inter-
clima nicht nur konventionelle
Heiztechnik, sondern auch das
umfangreiche Angebot an leis-
tungsstarken Solaranlagen und
Blockheizkraftwerken. Das In-
teresse an innovativen Techno-
logien war in Paris so grofs,
dass Buderus eine vielbeachtete
Konferenz zum Thema BHKW
durchfithrte. Reinhard Engel,
Vorsitzender der Geschiftsfiih-
rung der Buderus Heiztechnik
GmbH, begrifite zu dieser Ver-
anstaltung zahlreiche Fachbe-
sucher.

Im Mittelpunkt des Interesses
standen neben der Spitzentech-
nik bei den Produkten auch die
neuen Medien, mit denen der
Buderus-Service furs neue Jahr-
hundert bestens geriistet ist: Auf
einer Videowand wurden unter
anderem der Internetauftritt,
die Ersatzteil-CD-ROM und
die Dimensionierungs-Software
fir Speicher eindrucksvoll vor-
gestellt. ]
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Osterreich:

Moderne Solartechnik in Wels

Heiztechnik der

Generation liefert seit einigen

neuesten

Wochen die Wirme fiir ein
modernes Alten- und Pflege-
heim im Osterreichischen Wels.
Die rund 130 Bewohner der
neuen Senioreneinrichtung, zu
der auch eine Tagesheimstitte
gehort, erhalten ,sonnige Wir-
me“. 180 m? Kollektorfliche
umfasst die Solaranlage von
Buderus. Sie zdhlt damit zu den
grofiten  Solarobjekten Oster-
reichs. Die Sonnenenergie wird

sowohl zur Warmwasserbereitung
als auch zur Heizungsvorwir-
mung genutzt. Komplettiert wird
die Welser Anlage von zwei Bude-
rus-Gas-Brennwertkesseln  SB615
mit je 500 kW Leistung. Die
ideale Kombination von Solar-
und Brennwerttechnik sorgt fiir
eine duflerst energiesparende und
gleichzeitig umweltschonende

Wirmegewinnung. |

Turkei:

Hilfsaktion fiir Erdbebenopfer

Das abgelaufene Jahr wird si-
cherlich als eines der schwirzes-
ten in die turkische Geschichte
eingehen. Tausende von Toten,
Verletzten und Obdachlosen -
die Erde gonnte den Menschen
keine Atempause. Es wird noch
lange dauern, bis zumindest die
dulerlichen Folgen der Erd-
beben - deren verheerende Wir-
kung vielfach durch verdeckte
Baumaingel noch verstirkt wur-

spratE Y L

de - aus dem Straflenbild der
zerstorten Stidte und Dorfer
beseitigt sind.

Um die unmittelbare Not der
betroffenen Menschen zu lindern,
hat die Buderus Heiztechnik
GmbH kurzfristig reagiert und
Zelte sowie Wolldecken in die
Erdbebenregion geschickt. Dafiir,
dass diese Hilfsgiiter auch wirk-
lich dort ankamen, wo sie beno-

tigt wurden, sorgte das tiirkische

g R

Partnerunternehmen von Bude-

rus, die Firma Isisan in Istanbul.
In Zusammenarbeit mit dem
Tarkischen Roten Halbmond
wurde beispielsweise im Garten
eines Krankenhauses eine Zelt-
stadt errichtet. Andere Zelte
wurden gezielt an die Orte ge-
leitet, an denen immer noch
Menschen, die ihr Heim ver-
loren hatten, auf eine Unter-

kunft warteten.

Damit Zeltstidte und Not-
unterkiinfte flir die betroffenen
Menschen nicht zur Dauerlo-
sung werden, ist es wichtig, dass
der Wiederaufbau ziigig von-
statten gehen kann. Auch daftir
versucht Buderus einen Beitrag
zu leisten: Isisan wird fiir Bau-
projekte in den Erdbebenregio-
nen Heizungsmaterial von Bu-
derus zu Sonderkonditionen

anbieten. [ |



Faszination Technik:

Aus der richtigen Perspektive betrachtet und
ins passende Licht geriickt, konnen auch
Hightech-Produkte zum weihnachtlichen

Motiv werden. Dieser Farbenzauber entstand

beim Blick ins feurige Herz der Heizungs-
anlage: ein Brennerrohr - nach der Installa-
tion allerdings weniger fir bunte als viel-

mehr fur heifle Situationen verantwortlich.

Buderus Heiztechnik GmbH - Postfach 12 20 - 35522 Wetzlar

Sophienstrafle 30 — 32 - 35576 Wetzlar

Telefon (0 64 41) 4 18-0 - Telefax (0 64 41) 4 18-16 33

www.heiztechnik.buderus.de
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